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Sonnenschutztechnik

Halten Sie immer die Augen offen:
Umsatzbringer entdecken

Handwerksunternehmer nutzt neues Marktsegment

Manchmal bringt eine Reise in andere Lander neue Ideen, die die
eigene Firma vollig auf den Kopf stellen - positiv natirlich. sicht+
sonnenschutz berichtet von einem R+S-Fachbetrieb, der mit einem
neuen Produkt und eigener Entwicklungsarbeit einen Markt erschlos-
sen und das Geschaft auf einen neuen Level gehoben hat.

Der Einsatz bei Events bietet eine groBe Absatzchance.
Foto: Bach Sonnenschutz/Tentickle Deutschland

.Reisen bildet", so lautet ein bekann-
ter Spruch; der Fall von Bach Sonnen-
schutz zeigt die Bedeutung dieser
Binsenweisheit. Der gelernte Raumaus-
statter André Bach reiste 2001 um die
Welt und entdeckte in Sidafrika eine
spezielle Membran fiir Zelte und Son-
nensegel. Als Spezialist fiir technischen
Sonnenschutz spiirte er: So ein Mate-
rial bietet der deutsche Markt noch
nicht. Ende 2011 flog er in die stidafri-
kanische Metropole Kapstadt und traf
sich mit Marco Slunder, einem ausge-
wanderten deutschen Kunststoffinge-
nieur aus Stuttgart, der 2005 in Kap-
stadt sein eigenes Unternehmen ge-
griindet hatte. Unter dem Marken- und
Firmennamen Tentickle produziert und
vertreibt er von Kapstadt aus die von
ihm entwickelten neuartigen Hightech-
membrane fiir Sonnensegel. Bach ver-
stand sich mit dem Tiiftler und bearbei-

tet mit dem gleichnamigen Sonnen-
schutz-Betrieb seit 2011 den deutschen
Markt. Der Erfolg dieser Entscheidung
lieB nicht lange auf sich warten.

Hirnschmalz eingebracht
.Binnen kiirzester Zeit hat sich Ten-
tickle vom anfanglichen Nischenprodukt
hin zum erfolgreichsten Hauptprodukt
bei uns entwickelt”, sagt Bach. Auf dem
Weg dorthin entwickelte der R+S-
Fachbetrieb das Produkt weiter. Bach
erfand eine Membran-Testmaschine,
um die umfangreichen Anforderungen
und Vorschriften deutscher Baubehdrden
zu erfiillen. Materialtests von DEKRA
und LGA musste Tentickle bestehen. ,Im
Gegensatz zu herkémmlichen Messe-,
Fest- und Eventzelten mit stets identi-
schen Parametern entziehen sich Mem-
brane von Tentickle jeder schablonen-
haften Bewertung bzw. Beurteilung",

sagt Bach. In Kooperation mit der
Hochschule Konstanz und Professor
Kemmer von der Fakultdt Bauinge-
nieurwesen erarbeitete der Unterneh-
mer daher eigens eine Master Thesis
zur Modellierung von Hochpunkten bei
Stretchmaterial.

Chance fiir Handwerker
Tentickle hatte laut Geschéftsfiihrer
Bach von Beginn an eine sehr groBe
Bedeutung als so genanntes Premium-
produkt, als Blickfang mit neuen Mem-
braneigenschaften und bis dato neuar-
tigen Einsatzmdglichkeiten: ,0b als
Sonnensegel fiir eine Privat-Terrasse
oder fiir einen gastronomischen Be-
trieb, alles war damit plotzlich mog-
lich." Die flexiblen Stretchzelte in ver-
schiedenen GréBen kamen in der Event-
szene vermehrt zum Einsatz - mit gro-
Bem Erfolg. Die Membrane von Ten-
tickle bieten Sonnenschutz, sind laut
Bach zu 100 Prozent wasserdicht, wind-
stabil, atmungsaktiv, schwer entflamm-
bar, UV-bestindig und weisen gute
Akustikeigenschaften auf. ,Die Dehn-
barkeit des Materials ermdglicht den
individuellen Aufbau und eine organi-
sche Architektur einschlieBlich (ber-
zeugender Haptik”, sagt der Spezialist.
Die Sonnensegel von Tentickle eignen
sich fiir den Einsatz von Friihjahr bis
Herbst. Der lastige Abbau bei Regen
oder Sturm (bis Windstérke 8) entfillt.
Auf Wunsch liefert Bach Sonderformen
und SondergréBen von einem bis 999
Quadratmeter MembrangroBe. Bach
sieht den Verkauf und die Vermietung
von Tentickle-Anlagen als Chance fiir
Handwerksbetriebe: ,Wird die Philoso-
phie vorbehaltlos gelebt, ist der Erfolg
vorprogrammiert. Anfragen von inter-
essierten Handwerksbetrieben sind je-
derzeit willkommen."
Matthias Heiler
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